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&lt;p&gt;Girar para ganhar desapareceu?: A mudan&#231;a nas estrat&#233;gias de

marketing digital&lt;/p&gt;
&lt;p&gt;No passado, 0 &quot;girar para ganhar&quot; era uma estrat&#233;gia pop

ular &#127783;i,é de marketing digital. onde os usu&#225;rios eram incentivados a
girar numa roleta virtual ou A jogar um jogo par tera &#127783;i,é chance em {kO

} ganhando pr&#234;mios e descontos! no entanto: com as mudan&#231;as nas normas
regulat&#243;rias que das prefer&#234;ncias dos consumidores &#127783;i.e - essa

t&#233;cnica est&#225; se tornando cada vez mais Obsora&quot;.&lt;/p&gt;
&lt;p&gt;Uma das raz&#245;es pelas quais o &quot;girar para ganhar&quot; est&#22

5; desaparecendo &#127783;i.e &#233; um crescente foco em {kO} proteger os dados

do consumidor. Muitas vezes, esses jogos exigiam que as usu&#225;rios fornecesse

m &#127783;i & informa&#231;&#245;es pessoais - como endere&#231;0s de email ou n
&#250;merosde telefone aAipara participar; No entanto a com novas leis da prote&#2
31;&#227;0 &#127783;i,e dos Dados&quot;, Comoo Regulamento Geral sobre Prote&#231

#227;0 se tornando cada vez &#127783;i.é mais restritaS!&lt;/p&gt;
&lt;p&gt;Al&#233;m disso, as empresas est&#227;0 se afastando do &quot;girar par

a ganhar&quot; em {kO} favor de estrat&#233;giasde marketing digital mais &#1277
83;i,é sofisticadas e personalizadas. Ao inv&#233;s De oferecer pr&#234;mios alea

e&#250;do relevante E &#127783;i,e valioso Para seus clientes - baseado por dados
demogr&#225:fico 4Au, comportamento da compra ou outras informa&#231;&#245;es;&lt

/p&gt;
&lt;p&gt;Por exemplo, uma empresa de &#127783;i,e roupas pode usar dados da compr

a hist&#243;rica para enviar emails promocionais personalizados com oferta a em

{kO} estilos que o0 &#127783;i,e cliente j&#225; comprou ou N&#227;0 s&#227;0 seme
lhantes A modelos um eles gostaram no passado. Isso tamb&#233;m s&#243; cria Uma
experi&#234;ncia &#127783;i. ¢ mais agrad&#225;vel &#233; do consumidoraAu, mas pri

ncipalmente aumenta as chancesde numa vendal&lt;/p&gt;
&lt;p&gt;Outra estrat&#233;gia que est&#225; substituindo o &quot;girar para gan

har&quot; &#127783;i.¢ &#233; a marketing de influ&#234;ncia. As empresas est&#22
7;0 se associando com influenciadores digitais, como blogueiros e youtubers ou i
nstagrammer &#173; &#127783;i,e pra promover seus produtos/ servi&#231;0s! Isso p
ermiteque as companhias alcancem um p&#250;blico-alvo espec&#237;fico E engajado

; enquanto tamb&#233;m cria confian&#231;ae credibilidade &#127783;i,e atrav&#233
;S da recomenda&#231;&#227;0 por algu&#233;m mais do mesmo admirar respeita&quot

;. &lt;/p&at;
&lt;p&gt;Em resumo, o &quot;girar para ganhar&quot; est&#225; desaparecendo como



